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ZRODLO PROBLEMOW

4 Jesli nie wiesz, gdzie szukac klientow,
co publikowa¢ w mediach
spotecznosciowych, wstawi€ na strone
lub do portfolio, znaczy, ze nie wiesz,
do kogo kierujesz swoje tresci.
Prawdopodobnie nie zwracasz uwagi
klientdw, gdy wchodzg na Twojq
strone. To jest zrodto Twoich

+ problemaow.
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JESLI

nie masz w ogble wybranej niszy...

nie masz tego na 100% przemyslane i nie
potrafisz powiedzie¢ od razu obudzona w
Srodku nocy...

wiesz co i komu oferujesz, ale nie
wdrazasz w praktyce...
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TO ZNACZY

4 ze zrobienie treSci prowadzgcych do twojej oferty
jest niemozliwe. Albo dzieje sie to przypadkowo

i chaotycznie,

4 Zeinspirowanie sig trendami i reelsami

nie zadziatq,

4 ..wymysSlone tresci i teksty w ofercie tez nie!



ZRS0R 12 NISZA

§ Znalezienie niszy to jak odkrycie Ztotego Graala

w Twoim biznesie.

* Majgc nisze, wstrzelisz sig w potrzeby klientéw
i zdobedziesz ich zaufanie, opiszesz swojq strone
tak, ze klienta bedzie kusi¢ wspbtpraca tylko
z Tobq, bedzie Ci tatwiej sprzedawac i podnosic

ceny.

* Nisza to nie wiezy, ktére Cig ograniczajq
i zmuszajqg Cie do rysowania tego, czego nie
chcesz, ale to zapakowanie Twoich umiejetnosci
w taki sposdb, aby byt atrakcyjny dla Twoich
klientdéw, ktorzy najbardziej tego potrzebuija.

* To moéwienie TAK temu, co chcesz robig,

a NIE wszystkiemu innemul.
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TWOJA
SPECJALIZACJE
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KIEDYS OFEROWALAM

/ e
W Tradycyjne & Rastrowe
2 "

@ J ;

{@d Promarekrami ] m llustracje dla dzieci

Plakaty

Dla os6b A dl
Fiszki 7,0 prywatnych j Awatary dia
blogerek

Otéwkiem

+
+ A POTEM

Oferta mART +

Awatary dla
blogerek
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KOMU CHCESZ
POMOCIW
CZVM?

Najwazniejsze pytanie
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Twoje

: : Potrzeb
zainteresowania 1.':::2:: (? / Y
i umiejetnosci klientow
+ *
'I +

Zastandw sie najpierw: co najczesciej
rysujesz i jakiego typu projekty chcesz
wykonywac.

llustracje dla dzieci? Portrety kobiet?
Komiksy? W lewym kole wypisz swoje
artystyczne zainteresowania.
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A teraz wejdz w buty klienta. | zastanow sie,
+ jakie osoby mogqg od Ciebie kupic i jaki ich
problem rozwigzesz. Uzupetnij prawe koto.
a.gdzie, kto jak moze to wykorzystac?
b.jakq warto$¢ dajesz komus?
c.jaki problem rozwiqzujesz?
d.czy widzisz to jako element wiekszej
oferty? jakiej?

3

*Jakie segmenty klientdw zauwazasz?
Wypisz wszystkie.

wydawcy gier planszowych
przedsigbiorcy
rekodzielnicy *

blogerzy
panny miode
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Pogrupuj podobne do siebie pomysty
+  wgrupy.

5

Wybierz jednqg takg grupe lub pomyst.

6 +
Sformutuj nisze:
4 a.co oferujesz?
b.komu?

c.jaki problem to rozwigzuje?
d.(dodatkowe) co jest Twoim
wyroznikiem?




Przyktad

2. Jakie problemy
mozesz rozwiazac?

3. Jakie oferty lub
segmenty klientow

1. Twoje

H ic?
P it R e potrafisz wyodrebnic?

Wizualizacie
technicme
\ Firmmy w przermyile cietkim, ouysrczax

Startupy w branky

Gemelev
W—' =
U

Assety archat elciomic na
do gry

Firmy

Grafika
rastrowa

Seikdw, rurociqgl, matoryzatia

Wydawcy ksigiek na Amazon KPD x

lustracje
do ksigiek
dla dzieci

Design
i sktad

Skiad e-
bookdw.

w Canvie
llustracje
: / wizualizacyjne
m:’: Praedszkola prywatng
Portrety SOy

T inlernetowe

Asiety
stromy
Inberat owe

Preedsiebiorcy cheacy zatotyt swoja
whasng strong internetons

Awatary

v

Crsaby prywatne Blogeray

X X

przyktad klarowania niszy

Przedsiebiorcy, kudrzy cheq zatoiyé swojg strone
internetowa

Mikro przedsiebiorcy dziatajgcy w braniy zwigzane] z dziedmi chcacy zatoiyd
swojq streng interneiows)

v

Mikro przedsieblorcy dziatajacy w braniy zwigzane] z dzieémi (przedszkola,
kolonijne wyjazdy, szkoly jezykowe, ofrodki terapeutyczne) chogoy zaboiyd
swojg wizytdwkowa i informacyjng strone internetows

Dia kogo?

Strona internetowa wraz z logo i identyfikacjg wizualng.

Co oferuje?

Stworzenie dla miktoprzedsighbiorcy z branky przedszkolne] wyrdinienia na
rynku, budowa wiasnej strony internetowa - wygoda umieszczania ogloszen
dla rodzicdw (nie wszyscy maja Facebooka) i informacji dia nowych klientéw,
profesjenalizm | mozliwosd wyszukiwania przez Google

Jaki problem rozwiazuje?
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PRZYKLAD DOBRZE
DOBRANEJ NISZY

WLASCICIELE SHLEPOW
INTERNETOWVCH

WLASCICIELE SHLEPOW
INTERNETOWVYCH Z ODZIEZA

-——

WLASCICIELE SKHLEPOW
Nisza okresla komu INTERNETOWVYCH Z ODZIEZA

i co oferujesz, ale nie \

tylko! Moze DLA DZIECI

\ tetokredlas wjaki CHCACY WYKORZYSTAC

sposob to robisz!

BEZSZWOWE NARYSOWANE
CYFROWO PATTERNY
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ZASOB 1: NISZA
4 No tym etapie: wiesz, dlaczego nisza
+
jest NIEZBEDNA do tego, aby p6jsS¢ dalej.
+

4 Wybrata$ swojq nisze:
e wiesz co oferujesz,
e dla kogo,

e jaki problem rozwigzujesz.

4 Odteraz bedziesz wiedzieC, do kogo

MOwisz i 0 czym masz pisac.




NOTATKI




ZOSTAN
FREELANCEREM
WU TVGODNIE

Te notatki to tylko fragment materiatdéw, jakie
uczestnicy warsztatow #FREELANCESTART

dostajg do pierwszego spotkania.

Chcesz wystartowac jako artysta freelancer
w 4 tygodnie?

W tym czasie: okreslisz nisze, zbudujesz
portofolio, strong internetowq, dostaniesz

wzory umow i wiele innych!

Spotkania live i mastermindy czekajq

na Ciebie!

Wiecej informacii

warsztaty.freelancestart.pl



https://warsztaty.freelancestart.pl/
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